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1. Sedinta de lucru 

Astazi de dimineata am avut o sedinta de lucru cu 
Mirel. Subiectele abordate au fost urmatoarele: 1. 
Studiu de piata Kaldio; 2. Producteev - adoptarea 
aplicatiei si de ceilalti angajati; 3. Intalnirea 
trimestriala a angajatilor.


Dupa o discutie de o ora pe primul subiect (n-a fost 
simplu deloc, a trebuit sa ii prezint mult argumente 

despre oportunitatea studiului acum, relevanta etc.), l-a aprobat si vom merge pe prima 
varianta prezentata de Infomass, respectiv studiu de piata online, la oferta lor de 2880 de 
euro +tva pe care ar mai trebui sa o negociez, daca se poate, cu Dan, managerul general 
de la Infomass.  


Pe al doilea subiect, voi face un training scurt pentru cei vizati astfel incat sa inceapa sa 
foloseasca Producteev in munca de zi cu zi.


Al treilea subiect este la propunerea lui Mirel. Ca parte a viziunii sale de intalnire 
trimestriala cu angajatii, a stabilit o intalnire la Predeal, pentru 24-25-26 noiembrie, la care 
sunt m-a rugat sa particip si eu, ba chiar as vrea sa fac si mai mult, asa incat i-am 
solicitat sa imi scrie ce asteptari are de la mine in cadrul evenimentului pentru a ma putea 
pregati corespunzator.


Mirel este un tip dintr-o bucata, hotarat, ambitios, indraznet, cu viziune, curajos si dispus 
sa riste. Exact genul de antreprenor cu care imi place sa lucrez!


2. Chestionar de comunicare - Auditul de comunicare 

Mi-am pregatit varianta finala de chestionar pentru auditul de comunicare din Crisalida 
brandului, pe care il voi realiza in perioada urmatoare in organizatie.


Auditul de comunicare este important deoarece analizeaza ceea ce spune organizatia, cui 
si in ce mod, si consecventa mesajului.


Analizeaza si daca organizatia ii ascultă pe oamenii sai, pe cei din afara organizatiei, pe 
distribuitori, furnizori, investitori si clienti.
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3. Situatiile de vanzari zilnice pe coffee shopuri 

Astazi am transmis celor doi administratori de coffee shopuri (Florin, pe Targoviste si Emil, 
pe Ploiesti) fisierele-model Excel pe care trebuie sa le completeze cu vanzarile zilnice si 
sa mi le transmita saptamanal, ca un centralizator. Aceasta pana vom avea implementat 
un software pentru toate coffee shopurile si sa ne putem lua informatiile direct dintr-o 
baza de date.
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